


P R É S E N T A T I O N   E B A Y



LE LEADER MONDIAL DU COMMERCE SUR INTERNET

des objets neufs ou d’occasion allant des objets
de collection (antiquités, poupées, livres rares et anciens…)

aux objets plus courants
(véhicules, vêtements, livres, CD, appareils électroniques d’occasion...).

Une place de marché unique offrant
le plus grand choix aux cyberacheteurs :
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Des vendeurs aussi bien particuliers
que professionnels, dans 39 pays
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NOUS SOMMES PRÉSENTS EN FRANCE DEPUIS 2001

 En 7 ans, ebay.fr aura conquis le cœur 
de 12 millions d’internautes français soit 
plus d’un internaute sur 3.

 Les français ont tout de suite adopté
cette autre façon d’acheter et de vendre.

 L’arrivée d’eBay correspondait à un vrai 
besoin des internautes français.

eBay France SA est née suite au rachat d’iBazar par eBay
et dispose aujourd’hui d’une équipe en France



QUELQUES
chiffres
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eBay DANS LE MONDE 
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eBay EN FRANCE



eBay.fr : UN SUCCÈS QUOTIDIEN
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1 DVD se vend toutes les 20 secondes
2 téléphones portables toutes les 3 minutes

1 ordinateur toutes les 6 minutes

1 voiture toutes les 6 minutes

1 pièce auto-moto toutes les minutes

1 bouteille de vin toutes les 2 minutes

1 vêtement toutes les 4 secondes



UNE AUTRE FAÇON DE CONSOMMER
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COMMENT FONCTIONNE eBay ?

Vente et promotion
de ses produits

Réception
des paiements

Envoi des produits

Paiement des frais
de vente à eBay

Recherche des 
produits 

Achat des produits

Envoi des paiements

Réception des 
livraisons

Place 
de

marché
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UN MODÈLE ÉCONOMIQUE OPTIMAL

3 types de frais

Frais dFrais d’’insertioninsertion

Commission sur le prix finalCommission sur le prix final

Frais optionnelsFrais optionnels

d’une annonce pour la mise
en vente d’un produit.

pour les options de mise en vente 
sélectionnées afin de s’assurer
que la vente soit réussie : titre en gras,
sous-titre, photos supplémentaires…

perçue quand l’enchère est conclue.
Le pourcentage s’établit en fonction
du prix final de l’objet vendu.


